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Our mission 

Société en  commandite Stationnement de Montréal  (the  “Société”) was originally  founded  to 
ensure optimal management of municipal paid on‐street and off‐street parking. On  January 1, 
1995,  the  Société  signed  an  agreement  with  the  City  of  Montréal  to  use  public  domain 
pertaining to paid parking. Its renown quickly grew through its innovation, advantageous use of 
cutting‐edge  technologies  and  harmonious  integration  of  its  installations  into  the  urban 
landscape. 

Do you know Accesum Inc.? 

Stationnement  de  Montréal  is  a  limited  partnership  created  by  the  Board  of  Trade  of 
Metropolitan Montreal. Accesum  Inc.,  its  general partner,  acts  on behalf of  the  Société.  The 
Board  of  Trade  of Metropolitan Montreal  acts  as  Stationnement  de Montréal’s  sponsor  and 
Accesum Inc.’s sole shareholder.  
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Evolution of on-street revenues by payment method

Credit card P$ Mobile Service Cash

2013 Highlights 

$61.5 M in on-street parking income, representing a 9.6% increase over last year. 
The P$ Mobile Service app accounted for 15.1% of all payment transactions during the year. At 
the pay station level, 43.8% of payments were made by credit card and 41.1% with cash. 
25,514,000 on-street and off-street parking transactions made during the year. 
282,000 users registered to the P$ Mobile Service app. 
18,407 paid on-street parking spaces.  
28,460 parking permits issued for 35 parking lots comprised of a total of 3,329 spaces.  
1,544 on-street and off-street pay stations. 

Revised June 2016



A WORD FROM MANAGEMENT 

We  are  thrilled  to  present  the  achievements  and  outlooks  of  Société  en  commandite 
Stationnement de Montréal’s (the “Société”). We were able to carry out the projects we were 
committed  to  and  pursue  our  efforts  to  achieve  our  2012‐2015  strategic  plan.  We  have 
maintained  our  priority  in  ensuring  good  governance  as  part  of  the  Société’s mission, which 
consists in ensuring optimal management of municipal paid on‐street and off‐street parking. 

Creating value 

We undertook an in‐depth analysis of cash transportation procedures to increase the security of 
the Société’s assets. Our highest priority remains reinforcing security measures, which already 
feature  regular  control  measures.  Indeed,  consistently  strengthening  our  processes  is  of 
paramount importance.  

Ever  seeking  to  remain on  the cutting edge of best practices, we  intensified our  relationships 
with  industry stakeholders. Our attendance at major conventions, such as those hosted by the 
International  Parking  Institute  and  the  Canadian  Parking  Association,  fostered  productive 
exchanges with suppliers, as well as representatives from several North American cities. 

Moreover, we reaffirmed our commitment to the City of Montréal to actively participate in the 
Montréal Community  Sustainable Development Plan.  To  this  end,  a  sustainable development 
committee was  formed and  identified 12 objectives  to which  it will  contribute by  the end of 
2015. 

Innovating in the parking sector 

Following a motion by the City, passed on March 19, 2013, to study the possibility to roll out a 
pilot project to implement demand‐driven parking fees in Montreal, we were commissioned to 
produce a study report, which we will submit to City Council in 2014. 

In collaboration with the Université de Montréal’s Urban Planning Department, we conducted a 
study of paid public parking  in 15 North American cities,  in order  to  identify  the best parking 
management practices.  

We  continued  to  develop  several  technological  projects.  Indeed,  our  work  on  real‐time 
management of parking availability  led us  to  install  vehicle detection devices  in a high‐traffic 
downtown  area. The  results of  this pilot project will enable us  to  assess  this  technology  and 
obtain precise, real‐time data on on‐street parking usage. 

Our  vision  of  underground  parking  in  Montreal’s  downtown  area  led  us  to  search  for 
opportunities to improve the parking offer. Our analysis of strategic sites showed the potential 
of specific areas to increase parking availability in high‐traffic sectors.   



Enhancing the client experience 

The P$ Mobile Service app 

Since  its  launch  in  June 2012, the P$ Mobile Service app’s popularity has grown exponentially. 
Indeed, 177,000 new  subscriptions  generating nearly 3 million  transactions were  recorded  in 
2013. Moreover, 25% of all on‐street parking  fees were paid  through  this new method at  the 
end of  the year. Consequently,  the use of cash as payment has  since decreased  from 52%  to 
42% of  total  revenues. We also observed a  lower  rate of non‐payment of parking  fees, which 
yielded over $1.5 M in additional revenue for the City’s coffers. 

A  recent  survey  on  customer  satisfaction  revealed  that  83%  of  users  are  satisfied  or  very 
satisfied with  the  app  and would  recommend  it  to  a  friend.  This  survey  also  enabled  us  to 
propose new functions that would make the app more user‐friendly and effective. 

Partnership with Société de transport de Montréal (“STM”) 

Since  September,  users  can  pay  for  their  fare  on  STM’S  747  shuttle  from  downtown  to  the 
Montréal‐Trudeau Airport with a ticket sold at one of the Société’s parking terminals near 9 of 
the route’s 12 stops along René‐Lévesque Boulevard.  

Borough tour 

Our tour of the boroughs enabled us to identify common issues, for which we developed action 
plans. Among these is our partnership with the Plateau‐Mont‐Royal borough, through which we 
deployed the Parcojour service  in Pay‐and‐Go format, thereby creating 88 new parking spaces, 
payable  in hourly or daily  rates,  to meet  the needs of  the  area’s  residents  and neighbouring 
workers. 

An exceptional performance 

We would like to share some highlights regarding our 2013 financial results. 

The Société  contributed a  total of $50.5 million  to  the City of Montréal  in  the  form of  taxes, 
rents,  permits,  debenture  interest,  compensation  and  royalties,  representing  a  $6.1 million 
(14%) increase over 2012. 

Moreover, we  am  thrilled  to  confirm  that  the  $20 million  debenture  payable  to  the  City  of 
Montreal over 10 years has been repaid in full as planned in early 2014. 

Since  its  creation  in  1995,  Stationnement de Montréal has  contributed  a  cumulative  total of 
$536.7 million, including the initial payment of $56.8 million and debenture repayment. 

In accordance with the concession agreement granted to it in 1995, the Société has once again 
remitted an amount of $400,000, as agreed, to the Board of Trade of Metropolitan Montreal. 

Furthermore, the Société’s commitment to the cause of staying in school has always been a key 
part of  its  social  involvement. As part of  this  commitment,  the Société has also paid a yearly 
contribution of $600,000 to Montréal Relève 3. 

We  are  proud  of  everything  we’ve  achieved  in  2013. We  would  like  to  tip  our  hat  to  the 
members of  the Board of Directors  for  their  commitment  and  collaboration. Once  again, we 
were  able  to  ensure  the  sound  governance  of  the  Société. We would  also  like  to  thank  the 
management team for their work  in managing current affairs and driving various development 
projects. They showed commitment and passion for both the Société and the City of Montréal. 



On behalf of the Société’s administrators and management team, we would like to confirm how 
thrilled we  are  to  be  able  to  count  on  such  seasoned  and  driven  employees  committed  to 
contributing  to  the  success of  the  company  and  the  fulfillment of  its mission.  Truly, we  look 
forward with confidence to the upcoming years. We have several projects on the horizon, and 
we will be sure to carry them out with energy and conviction 
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